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Speciallaege til biler

Mogens Christiansen i Odense har fdet en idé, som
allerede har vist sig at vaere glimrende efter kort
tid med det rullende vaerksted.

AUTO-DOKTOR

Af Kurt Ellegaard

Han har erfaring som f3, og
ved hvad der rerer sig om-
kring de nye biler - eller
snarere hvad der ikke rorer
sig med de mange proble-
mer, en del nye bilmodeller

disker op med.
De mere end 30 4rs erfa-
ringer tilbyder Mogens

Christiansen, 52, nu lan-
dets uafhengige varkste-
der i form af service, og ik-
ke mindst fejlfinding. Han
kalder sit one man-firma
Autodoktor med undertit-
len: “Speciallege til biler”,
og har i evrigt den fine in-

ternet-adresse mc@auto-
doktor.dk.
Mogens  Christiansen

skriver i en meddelelse til
vaerkstederne blandt andet:
“At dagligdagen pa auto-
varkstedet er en tids- og
planlzgningsmassig udfor-
dring for bide varkferer,
mekanikere og specialister
er ingen nyhed. Sadan har
det varet i drtier, og bilemes
tekniske udvikling og sti-
gende kompleksitet har ikke
gjort det lettere at fa alle op-
gaver lost i ensket kvalitet, til

rette tid og indenfor det af-
talte tidspunkt.....Nogle af
disse problemstillinger kan
imidlertid nu afbedes ved
tilforsel af fleksibel, faglig
bistand udefra. Autodoktor,
som blev etableret den 1. au-
gust i ar tilbyder autovaerk-
stederne hurtig og faglig
kompetent assistance pd
verkstedet. Er der en bil,
som volder serlige kvaler,
eller er der en dag, hvor alle
synes at skulle have repare-
ret bilen, s4 kan Autodoktor
rekvireres med ganske kort
varsel....”

Mogens  Christiansen
har investeret i eget Bosch
testudstyr med fejlkodelas-
er, en transportabel hind-
holdt 5-gasmailer med mere
og har adgang til rullefelt.

Det er en mangedrig er-
faring han stiller til disposi-
tion. Efter uddannelsen
som mekaniker har Mo-
gens Christiansen arbejdet
som varkferer hos blandt
andet Poul Orluff, Ronald
Carlsen og C.A. Larsen - al-
le store bilfirmaer i Odense
- samt leder af vaerksted og
lager hos Gert Vestergaard,
Peugeot Service Center, Ul-
lerslev. Han har deltaget i
kurser i salgsteknik, teknik

Autodoktoren Mogens Christiansen medbringer selv det nyeste te-
studstyr, ndr et vaerksted skal have lost et problem pd en af de mo-
derne biltyper.

og ledelse og har senest ar-
bejdet som salgskonsulent
hos Bell Add, hvor han fik
idéen til det, han tilbyder
branchen i dag.

Masser af opgaver

- Jeg har allerede erfaret, at
der er brug for mig, ikke
mindst fordi varkstederne
har masser af problemer.
Det oplevede jeg hos Bell
Add. Det er de mange pro-
blemer, jeg nu tilbyder at
lase, og det er giet fint i
starten. Ikke én eneste har
afvist min hjaelp, nir jeg
har henvendt mig pi Fyn.
Der har kun veret positive
tilbagemeldinger.

- Jeg kan i fred og ro lase
problemet, mens indehave-
ren kerer sin forretning vi-
dere med andre reparatio-
ner, uden brug af egne res-
sourcer. Lasningen af pro-
blemet kan gennem en
umiddelbar dialog pa veerk-
stedet afstemmes og inve-
stering i nyt testudstyr und-
gas, da jeg selv medbringer
det som bruges, fortzller
Mogens Christiansen.

Han tilbyder en fast pris
uden ekstra gebyrer og sat-
ser i starten pA Fyn som ar-
bejdsomride, men afviser
ikke opgaver i trekant-om-
radet.



